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¿POR QUÉ TRABAJAR CON UN AGENTE DE EXIM?

SABÍA USTED:
EXISTE UNA VENTANA DE

5 meses
en la que se requiere que un asegurado de 
EXIM presente una reclamacion a EXIM.

Su agente de EXIM:

Le ayuda a recopilar los documentos 
necesarios para la revisión de un reclamo.

SI USTED TIENE

Envíos múltiples
para un único comprador internacional en el 
mismo mes, estas facturas se pueden totalizar en un 
elemento de línea de informe en EXIM Online.

Su agente de EXIM puede:

Proporcionar consejos para ahorrar tiempo como 
estos con respecto a la administración de su póliza.

LA  MAYORÍA DE LAS 
PÓLIZAS DE EXIM 

solicitan al exportador de 
EE.UU. que registre todas las 

facturas mensuales 
en su cuenta EXIM Online si 

el crédito se amplió (neto 30, 
etc.) a un comprador 

internacional.

¿Usted está informando 
solamente algunas facturas 

para sus compradores?

Su agente de EXIM 
puede ayudarle 

a asegurarse de que 
usted cumpla 

con las pólizas.

UNA VEZ QUE EL COMPRADOR ESTÁ

Atrasado de 30 a 90 días 
en su factura más antigua, todas las pólizas de seguros 

EXIM requieren que el exportador estadounidense deje de 
hacerle envíos.

Su agente de EXIM:

Puede revisar con usted los 
requisitos específicos de su 
póliza, ya que esta escala 
de tiempo varía.

MÁXIMO PREDETERMINADO

Las condiciones de pago
se especifican para cada póliza de EXIM. Si necesita plazos 
más largos, puede solicitar un Límite de Crédito Especial 
para Comprador (SBCL) en su cuenta EXIM Online. Un SBCL 
puede reemplazar el Límite de Crédito Discrecional para un 
comprador individual en particular.

Su agente de EXIM puede:

Ayudarle con la introducción de una 
solicitud SBCL al asegurador de EXIM.

 SU PÓLIZA PUEDE LLEVAR UN LÍMITE DE

Crédito Discrecional
para que usted tome sus propias decisiones de seguro por 
cliente. Hay algunos países en los que no se puede utilizar el 
DCL, y hay ocasiones en las que puede que desee solicitar 
más de lo que permite el límite de DCL.

Su agente de EXIM puede:

Guiarle a través de los documentos necesarios 
para estas aplicaciones fuera de su DCL.

SU PÓLIZA DE EXIM 
no le permite renegociar 

las condiciones de pago con un 
comprador una vez realizado el 
envío y facturado al comprador.

 Si el comprador se pone en 
contacto con usted para pedir 
tiempo adicional para pagar, y
 usted está de acuerdo sin la 
aprobación previa de EXIM, 

usted podría anular su cobertura.

Su agente de EXIM puede:

Comunicarse con el 
asegurador de 

EXIM para ver si se 
pueden considerar 
nuevos términos.

SI ESTÁ VENDIENDO EN 

Ex-Works Incoterms 
o enviando a una ubicación de EE.UU. para cualquiera 
de sus compradores internacionales, EXIM requiere 
documentación adicional para este tipo de ventas.

Su agente de EXIM puede:

Aconsejarle que cumpla 
estos requisitos 
de documentación.

ENCUENTRE SU AGENTE DE EXIM:
www.exim.gov/resources/insurance-broker-locator

EXIM recomienda encarecidamente a todos los usuarios de sus productos de seguros que utilicen un 
agente de seguros. El corredor recibe su compensación de EXIM; no hay cargo alguno para el asegurado.

https://www.exim.gov/resources/insurance-broker-locator



